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UMUMIY MA'LUMOT

Xalgaro ta’minot zanjirining samarali faoliyat yuritishida eksport muhim
ahamiyatga ega. Bugungi kunda ishlab chigarish va yetkazib berish
jarayonlari turli davlatlar o‘rtasida uzviy bog‘langan bo'lib, eksport xalgaro
savdoning ajralmas qismi sifatida har bir davlatning iqtisodiy barqarorligi va
rivojlanishiga sezilarli ta’sir ko‘rsatadi. Eksport ichki igtisodiyot uchun yangi
bozorlar ochib, ishlab chigarishni kengaytirish, xorijiy investitsiyalarni jalb
gilish imkonini yaratadi. Shu tariga, kompaniyalar mahsulotlarini xalgaro
miqyosda sotish orqali o'z imkoniyatlarini kengaytiradi va raqobatda
yetakchilikka erishadi.

Xalgaro ta’'minot zanjirida eksportning o‘ziga xos jihati shundaki, u turli
davlatlar o‘rtasida resurslar, mahsulotlar va xizmatlarning oz vaqtida va
samarali almashinuvini ta’minlaydi. Shu bilan birga, eksport kompaniyalarga
yangi texnologiyalar va ilg‘or tajribalarni qo‘llash imkoniyatini beradi, bu esa
ishlab chigarish samaradorligini oshirishda muhim o'rin tutadi va mamlakat
igtisodiyotini mustahkamlashga hissa qo‘shadi.

Mazkur modul kichik va o‘rta biznes subyektlari uchun eksport
jarayonlarini mustaqil ravishda amalga oshirishga yordam beradigan
gollanma hisoblanadi. Ushbu qofllanmada xalgaro ta’'minot zanjiriga
muvaffagiyatli qo‘shilish uchun zarur bo‘lgan barcha asosiy bosqichlar,
huquqiy talablar va amaliy tavsiyalar batafsil yoritiigan. Qo‘llanma eksport
jarayonlarini soddalashtirish va tadbirkorlar uchun xalgaro bozorda
muvaffagiyatga erishish yo'lini osonlashtirishga garatilgan. Shuningdek,
modul kichik va ofrta bizneslar xalgaro ta’minot zanjiriga muvaffaqgiyatli
go‘shilishi uchun zarur bo‘lgan amaliy tavsiyalar va strategiyalarni ham o'z
ichiga oladi.

Modul orqali tadbirkorlar xalgaro bozorga chigishda duch keladigan
giyinchiliklarni yengib o'tish uchun aniq ko‘rsatmalarga ega bo’lishlari
mumkin. Shu bilan birga, eksport jarayonlarini samarali tashkil etish uchun
zarur boflgan bilim va ko‘nikmalarni tagdim etib, tadbirkorlarning
muvaffaqgiyatli faoliyat yuritishlariga ko‘'maklashadi.



XALQORA TA’'MINOT ZANJIRI VA EKSPORT

Xalgaro ta’'minot zanjiri — bu mahsulotlar va xizmatlarni global
miqyosda ishlab chiqarish, tagsimlash va yetkazib berish jarayonlarini oz
ichiga oluvchi murakkab tizimdir. Bu jarayon turli mamlakatlar va korxonalar
o‘rtasida resurslar, xomashyo va tayyor mahsulotlarning samarali
harakatlanishini ta’'minlashga qaratilgan.

Eksport esa xalgaro ta’minot zanjirining ajralmas qismi hisoblanib,
korxonalarga o‘z mahsulotlarini xalgaro bozorlarda sotish va yangi bozor
segmentlariga kirish imkonini beradi. Eksport orqgali korxonalar ishlab
chigarish hajmini oshiradi va milliy igtisodiyotga ijobiy ta’sir ko‘rsatadi.
Shuningdek, xorijiy valyutani jalb qilib, mamlakat iqtisodiy bargarorligiga
hissa qo‘shadi.

Xalgaro ta’minot zanjiri va eksport bir-birini to‘ldiruvchi jarayonlar bo'lib,
korxonalar uchun bu ikki yo‘nalishning samarali boshqarilishi xalgaro
miqyosda ragobatbardoshlikni oshirish va iqtisodiy rivojlanish uchun katta
imkoniyatlar yaratadi.

EKSPORT QANDAY AMALLGA OSHIRILADI?

O‘zbekistonning tashqi igtisodiy faoliyati davlat igtisodiyotining muhim
gismi hisoblanadi. Mamlakatdan eksport qgilinadigan mahsulotlar orasida
avtomobillar, ozig-ovqat mahsulotlari, to‘gimachilik, rangli metallar, mineral
o‘g‘itlar, paxta va energiya resurslari yetakchilik qgiladi. Ushbu mahsulotlar
sifati va ishonchli ishlab chigaruvchilar tufayli eksportni amalga oshirish
imkoniyati yaratilmoqgda.

O‘zbekistonning eksport bozorlarida esa ko‘pincha Qozog‘iston,
Rossiya, Afg‘oniston, Bangladesh, Turkiya, Xitoy va Shveytsariya asosiy
savdo hamkorlari hisoblanadi.

Eksport operatsiyalarini amalga oshirish uchun tayyorgarlikni quyidagi
bosgichlarga ajratish mumkin:

1. Mahsulotlarni  eksportga tayyorlash Eksport qilinadigan
mahsulotlar uchun dastlabki tahlil va marketing tadgiqotlari amalga oshiriladi.
Bozor sharoitlari, tijorat muhiti va ragobatchilarni o‘rganish bu bosgichning



ajralmas qismidir. Kontragentlarni batafsil tekshirish va ishonchliligini
aniglash juda muhim, chunki kelishuv fagat shu asosda amalga oshiriladi.

2. Shartnoma shartlarini kelishish Eksport operatsiyasi bo‘yicha
sharthomani tuzishda mahsulotlarning sifati, miqdori, yetkazib berish
muddati, to‘lov shartlari, transport talablari, sug‘urta va boshqga hujjatlari kabi
barcha tafsilotlar kelishib olinadi. Bu bosgichda sharthnomani to‘liq kelishish
muhim, chunki to‘g‘ri tayyorlangan hujjatlar eksportyorni kelajakda turli
muammolardan himoya qgiladi.

3. Eksport bojlarini hisoblash Eksport operatsiyasining yana bir
muhim jihati — bu bojxona rasmiylashtiruvi va bojlar hisob-kitobi. Bunga
bojxona to‘lovlari va boshqa xarajatlar kiradi.

4. Eksport sharthomasini ishlab chigish Sharthomada mahsulotni
yetkazib berish bosqichlari, shartlar va majburiyatlar batafsil ko‘rsatiladi.
Shartnomani to‘g‘ri tuzish eksportyorni xaridorning shartnoma shartlarini
bajarmagan holatlarida himoya qiladi. Shuningdek, milliy qonunchilik
talablariga va bojxona qoidalariga rioya gilish ham juda muhimdir.

Eksport jarayonini muvaffaqgiyatli yakunlash uchun hisob ragamini
ochish, kerakli hujjatlarni tayyorlash, bojxona tekshiruvlaridan o‘tish kabi
go‘shimcha bosgichlar ham e'tiborga olinishi kerak.

MUHIM BOSQICHLAR

Eksport jarayoni bir nechta muhim bosqichlardan iborat bo'lib, har bir
bosqichning to'g'ri bajarilishi xalgaro savdo operatsiyasining muvaffaqiyatli
amalga oshirilishi uchun hal giluvchi ahamiyatga ega. Ushbu jarayonlar izchil
va o'zaro bog‘langan bo'lib, bir bosgichning muvaffaqgiyati keyingisini
osonlashtiradi va yanada samarali amalga oshirishga yo‘l ochadi. Har bir
gadam boshqgasiga tayanch bo'lib xizmat qiladi, shuning uchun eksport
jarayonining izchil va puxta rejalashtirilishi muhimdir. Agar biror bosqichda
xatolik yoki noto'g‘ri rejalashtirish sodir bo‘lsa, bu butun jarayonga salbiy
ta'sir ko'rsatishi mumekin.

Quyida har bir bosqichning qisqacha tavsifi keltirilgan, ular bir-biri bilan
ganday bog'liq ekanligini ko‘rish mumkin. Ushbu gismlarning har biri keyingi
go‘llanmada batafsilroq tushuntiriladi, shu orgali kompaniyalar eksport
jarayonida ganday qilib samarali va xavfsiz harakat qilishlarini o‘rganadilar.



Barcha bosqichlar bir-biri bilan uzviy bog'liq bo'lib, jarayonlarning
uzluksiz amalga oshishi umumiy natijjaga bevosita ta'sir qiladi. Bu
harakatlarning izchil amalga oshirilishi nafagat eksport muvaffaqiyatiga, balki
kompaniyaning xalgaro bozorda o‘z o‘rnini mustahkamlashiga yordam
beradi.

BOSQICHLAR ZANJIRI VA O‘ZARO ALOQADORLIGI
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1. Mijoz Qidirish: Eksport jarayonini boshlash uchun eng avvalo
mahsulot yoki xizmatlaringizga xalgaro bozorlarni topish kerak. Buning
uchun bozor tahlili o‘tkaziladi, potensial mijozlar bilan bog‘lanish usullari
korib chiqiladi. Bu bosqgich kompaniyaning global migyosdagi xaridorlari
bilan alogalarni o‘rnatish uchun asosiy qadam hisoblanadi.

2. Rejalashtirish va Shartnoma Tuzish: Mijoz topilgach, dastlab
eksport shartlarini aniq belgilash va huquqgiy jihatlarni mustahkamlash
magsadida shartnoma tuziladi. Ushbu sharthomada mahsulotning sifati,
miqgdori, to‘lov shartlari, yetkazib berish muddati kabi muhim tafsilotlar
ko‘rsatiladi. Sharthoma, shuningdek, kompaniyani potensial tavakkallardan
himoya qilishning eng muhim vositasi hisoblanadi. Sharthoma tuzilganidan
so‘ng, mahsulotning logistika jarayoni rejalashtiriladi. Bu bosgichda
mahsulotni qayerga va ganday transport vositalari orgali yetkazib berish
aniglanadi. Yuk tashishning eng samarali yo‘llari va vositalari (temir yof,
avtotransport, dengiz yoki havo yo'llari) tanlanadi. Mahsulotning to‘g‘ri va
o'z vaqtida yetkazib berilishi shartnoma shartlarini bajarish va mijoz
talablarini qondirish uchun juda muhimdir. Shu bilan birga, logistika
rejalashtirish kompaniya uchun xarajatlarni optimallashtirish va mahsulotni
xavfsiz yetkazib berishni ta’'minlaydi.

3. Mahsulotni Tayyorlash: Mahsulotni eksportga tayyorlashda
sifat va miqdor tekshiruvi o'tkaziladi, mahsulot xalgaro standartlarga mos
gadoglanadi va belgilanadi. Qadoglash va markalash eksport bozorlarida
mahsulotning tanilishida muhim ahamiyatga ega.

4. To'lov va Bank Operatsiyalari: Eksport operatsiyalari bilan
bog‘lig moliyaviy jarayonlar, jumladan, to‘lov shakllari (akkreditiv, bank
o'tkazmalari, konsignatsiya) belgilanadi. Bu bosgichda bank orqali xavfsiz
to‘lovlarni amalga oshirish va shartnoma majburiyatlariga muvofiq moliyaviy
operatsiyalarni boshgarish muhimdir.

5. Bojxona Hujjatlarini Tayyorlash: Eksport uchun kerakli
hujjatlar to'liq va aniq to‘ldirilishi lozim. Bojxona jarayonini muvaffaqiyatli
amalga oshirish uchun tijorat invoysi, kelib chigish sertifikati (Namuna 2),
havo yoki boshga transport yuk hujjati (Namuna 3 va Namuna 7), fitosanitar
sertifikat (Namuna 8), ekologik sertifikat (Namuna 9) transport hujjatlari va
bojxona deklaratsiyasi tayyorlanadi.



MIJOZ QIDIRISH

O‘zbekiston tadbirkorlari va eksport giluvchilar uchun xalgaro savdo
platformalarini kengaytirish maqgsadida bir nechta elektron platformalar
mavjud. Quyida O‘zbekistonda xalgaro savdoni rivojlantirish uchun
foydalanish mumkin bo‘lgan asosiy platformalar keltirilgan:

e Alibaba.com - Xalgaro e-tijorat bozorida eng Vyirik
platformalardan biri bo'lib, global migyosda mahsulotlar sotish va xarid gilish
imkonini beradi.

e Flagma.uz — Mahalliy va xalgaro bozorlar uchun elektron
platforma bo‘lib, turli tovarlar va xizmatlar bilan shug‘ullanuvchi tadbirkorlar
va kompaniyalarni bog‘lashda yordam beradi.

e ExportHub.com - O‘zbek eksportchilari uchun maxsus
platforma bo'lib, global xaridorlar bilan bevosita alogaga chigish imkonini
beradi.

e Made-in-China.com — Xitoy va boshqga davlatlardagi xaridorlar
bilan savdo qilish uchun mofljallangan xalgaro platforma bo'lib,
mahsulotlarni eksport qilish uchun yaxshi imkoniyatlar yaratadi.

e Global Sources — Xalgaro migyosda mahsulotlarni eksport
gilish va sotib olish uchun mos platforma, aynigsa elektronika, maishiy
texnika va boshqa texnologik mahsulotlar uchun keng imkoniyatlar mavjud.

e TradeKey.com - Eksport qiluvchilar uchun xalgaro B2B
platformasi bo'lib, global xaridorlar va yetkazib beruvchilarni bog‘lashda
yordam beradi.

e UzTrade.uz — Ozbekistonda mabhalliy ishlab chigaruvchilarni
xalqaro bozorga olib chigish uchun yaratilgan elektron savdo platformasi.
Ushbu platforma orqali mahsulotlarni xalgaro migyosda targ‘ib qilish va
sotish imkoniyatlari mavjud.

e Export.gov - AQSh Savdo Departamenti tomonidan
boshqariladigan platforma bo‘lib, global bozorlar hagida ma’lumotlar va
eksport bo'yicha yordam beradi.

e Indiamart.com - Hindistonning eng yirik B2B (biznesdan-
biznesga) savdo platformasi. Bu yerda tadbirkorlar oz mahsulotlarini



Hindiston bozoriga taklif gilishlari va Hindistondan yetkazib beruvchilarni
topishlari mumkin.

e JapanTrade.com — Yaponiya bozoriga kirishni istagan xorijiy
eksport qiluvchilar uchun maxsus platforma. Bu platforma Yaponiyaning
ichki bozoridagi xaridorlar bilan bog‘lanish imkoniyatini beradi.

Ushbu platformalar tadbirkorlar va eksport gqiluvchilarga oz
mahsulotlarini xalgaro miqyosda targ‘ib qilish, savdo sheriklari topish va
eksport imkoniyatlarini kengaytirish uchun muhim vositalardir.

Shuningdek, xalgaro konferensiyalar va davlatlararo uchrashuvlar
mijozlarni qidirishda va yangi hamkorlar topishda juda katta ahamiyatga
ega. Masalan, xalgaro ko‘rgazmalar va anjumanlar tadbirkorlarga o'z
mahsulotlarini va xizmatlarini dunyo bozorida targ'ib qilish, potensial
mijozlar bilan bevosita alogaga chiqish imkonini beradi. Bunday tadbirlar
nafagat mahsulotlarni namoyish qilish, balki yangi biznes alogalarini
o‘rnatish, bozor tendensiyalari va xaridorlarning talablarini chuqur o‘rganish
imkoniyatini ham taqdim etadi. O‘zbekistonning Uzexpocenter tashkiloti
bilan hamkorlik qilish ham juda muhimdir, chunki bu markazda xalgaro
miqyosda ko‘plab sohalar, xususan eksport, agro-sanoat, fermer xo‘jaligi va
boshga muhim tarmoqlarga oid ko‘rgazma va konferensiyalar muntazam
o‘tkaziladi. Ushbu tadbirlarda turli mamlakatlardan kelgan ishtirokchilar bilan
to‘g'ridan-to‘g'ri muloqot gqilish va hamkorlikni kengaytirish imkoniyati
mavjud.

Mijozlarga tagdim etiladigan tijorat taklifi esa har doim puxta va
professional tarzda tayyorlangan bo‘lishi lozim (Namuna 7). Bu taklifda
mahsulotning narxi, eng kam buyurtma miqdori, ishlab chigarilgan joyi, sifat
sertifikatlari va mahsulotga oid boshga muhim ma'lumotlar keltirilishi zarur.
Masalan, mijoz mahsulotning kelib chiqgishi yoki u qaysi mamlakatda ishlab
chigarilgani haqida anig ma'lumotlarga ega bo'lishi kerak. Shuningdek,
mahsulotning yetkazib berish muddati, gadoglash talablari va bojxona
talablariga mosligi ham tijorat taklifida ko‘rsatilishi lozim.

Tijorat taklifiga qo‘shimcha ravishda mahsulot namunalari ham
taqdim etilishi lozim. Mijozlar ko‘pincha mahsulot sifatini bevosita ko‘z bilan
baholashni, uni sinab ko‘rishni afzal ko‘radilar. Shu sababli, mahsulotning



namunalari orgali mijozni jalb qilish va uni mahsulot sifati bilan tanishtirish
tadbirkorlar uchun muhim bosqich hisoblanadi. Namuna asosida mijoz
mahsulotning standartlari va xususiyatlariga ishonch hosil qilib, uzoq
muddatli hamkorlikka tayyor bo‘ladi.

Shuningdek, mijoz tanlashda bozor tadqigotini o‘tkazish muhim
ahamiyatga ega. Dastlab, bozorda o'z mahsulotlaringizga talab bor yoki
yo'qligini, igtisodiy holat va xarid quvvatini o‘rganish zarur. Ragobatchilarni
tahlil gilish ham mijoz tanlashda samarali bo‘lishi mumkin, chunki bu ragobat
muhiti va imkoniyatlar haqida tushuncha beradi. Magsadli marketing
strategiyalaridan foydalanish orqgali mahsulotingizga mos keladigan
mijozlarni jalb qilish mumkin, masalan, email marketing, ijtimoiy tarmoqlar
va B2B tarmoqlar orqali reklama qilish. Mijozlarni jalb qilishning yana bir
muhim jihati biznes hamkorlik tarmoglarini kengaytirishdir, bunda eksport
giluvchi kompaniyalar ekspeditorlar, transport kompaniyalari va mahalliy
agentlar bilan hamkorlik qgilib, mijozlarni topishda samarali bo‘lishi mumkin.

Quyida mazkur barcha mijoz qidirish masalasi bo‘yicha tuzilgan
tahliliy fikrlar xaritasi keltirilgan:

Savdo imkoniyatlari

Mamlakat igtisodiy holati

Bozor tadqiqotini o'tkazish -
_ . Minimal buyurtma
Talab va xarid quvvati miqdori

Hamkorlik tarmog'ini Yetkazib berish muddati

Ragobat muhiti kengaytirish
To'lov shartlari
i i ; ; Tijorat taklifini puxta
Mijoz qidirish tavsiyalari . tayyoriash
arx

Raqobatchilarni tahlil

qgilish
Sifat sertifikatlari
Xalgaro ko'rgazmalar va L
Magsadli marketing konferensiyalar Mahsulot sifati
strategiyasi
Email marketing
Uzexpocenter
o B2B tarmoglar orqali ko'rgazmalari
litimoiy tarmoglar reklama bog/lanish



REJALASHITIRISH

Rejalashtirish bosgichi eksport operatsiyalarini samarali va xavfsiz
amalga oshirish uchun tayyorgarlikning eng muhim gismi hisoblanadi. Ushbu
bosqichda bir gator muhim vazifalar bajariladi va bu vazifalar kelgusida
eksport jarayonining gqanday amalga oshirilishini belgilaydi.

Avvalo, eksport gilinadigan mahsulotlar bo‘yicha shartlarni kelishib
olish juda muhimdir. Bu yerda mahsulotning xususiyatlari, sifati, miqdori, va
texnik tafsilotlar (masalan, Incoterms! bo‘yicha yetkazib berish shartlari)
aniqglashtiriladi. Yetkazib berish muddati, to‘lov shartlari va transport
xizmatlari bo‘yicha kelishuv ham bu bosqichning muhim gismi hisoblanadi.
Shartlarni aniq belgilab olish eksportyor va xaridor o‘rtasida kelajakda kelib
chigishi mumkin bo‘lgan tushunmovchiliklar va nizolarni oldini olishga
yordam beradi. Shu sababli, har bir jihat batafsil muhokama qilinishi va
kelishilishi lozim.

Shundan keyin mahsulotlarni yetkazib berish uchun ishonchli va
tajribali logistik xizmat ko‘rsatuvchi kompaniyani tanlashga e’tibor garatish
lozim. Logistik kompaniya eksport jarayonining ajralmas qismi bo'lib,
mahsulotlarning xavfsiz va belgilangan vaqtida yetkazib berilishiga mas'uldir.
Shu sababli, logistik xizmatlarni ko‘rsatuvchi kompaniya tanlashda ularning
tajribasi, ishonchliligi va avvalgi mijozlar bilan ishlash natijalari digqgat bilan
o‘rganilishi lozim. Ushbu bosqgichda kompaniya bilan to‘lov shartlari,
transport narxlari va boshqa xizmatlar bo‘yicha aniq kelishuvga erishiladi.

Transport vositasini tanlash esa mahsulotlar yetkazib berilishining
ganday amalga oshirilishini belgilaydi. Suv transporti, quruglik transporti
(masalan, yuk mashinalari), temir yo'l, havo transporti — har biri mahsulotning
turi, miqdori va yetkazib berish joyiga garab tanlanadi. Masalan, tez
buziladigan mahsulotlar uchun tez yetkazib berishni talab qiluvchi havo
transporti afzal bo‘lishi mumkin, chunki u mahsulotni gisqa muddatda
yetkazib beradi. Ammo katta hajmli mahsulotlar uchun quruglik yoki temir yo'l
transporti tejamkor va samarali tanlov bo‘lishi mumkin. Transport vositasi

! Incoterms — bu xalgaro savdoda sotuvchi va xaridor o‘rtasida mahsulotni yetkazib berish va transport gilish
jarayonlaridagi majburiyatlarni aniqlaydigan qoidalar to‘plami. Ular mahsulot gachon va kim tomonidan yetkazilishi,
tashish xarajatlari va bojxona to‘lovlari kim tomonidan to‘lanishi kerakligini belgilaydi.
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tanlagandan so‘ng ularga alohida buyurtma berilishi va tegishli maxsus xatlar
yo‘naltirilishi talab gilinadi. Masalan, temir yo‘l tashish uchun alohida temir
yo'l buyurtmasi rasmiylashtiriladi (Namuna 4) va bu jarayon ko‘pincha
o‘rnatilgan tartib-qoidalarga muvofiq amalga oshiriladi. Ushbu buyurtma
mahsulotning temir yo'l orqali tashilishi uchun maxsus rasmiy hujjat bo'lib,
unda tashish shartlari va tafsilotlari batafsil ko‘rsatiladi.

Quyida turli transport vositalarining afzalliklari va kamchiliklari bilan
tanishishingiz mumkin:

Transport turi Afzalliklari Kamchiliklari

- Yetkazib berish muddati
uzoq

- Fagat dengiz yoki daryo
portlariga yaqin joylarga
yetkazib berish mumkin

- Katta hajmdagi mahsulotlarni
Suv arzon narxda tashish imkoniyati
transporti - Uzog masofalarga tashish
uchun mos keladi

- Moslashuvchan marshrutlar - Masofalarga garab xarajatlar
Quruglik - Tez yetkazib berish (o‘rtacha yuqori bo'lishi mumkin
transqorti masofalarda) - Yo'l holatlari va tirbandliklar
P - Kichik va orta hajmdagi yetkazib berishga ta’sir qilishi
mahsulotlar uchun samarali mumkin
- Katta hajmdagi mahsulotlgrnl - Har doim kerakli yo‘nalishga
. . uzoq masofalarga samarali L T
Temir yo'l tashish borish imkoniyati yo‘q
transporti ‘ : , - Temir yo'l infratuzilmasiga
- Yo'lovchiga nisbatan arzonroq o e
bog'liq bo‘ladi
narx
- Eng tez yetkazib berish
Havo imkoniyati - Juda yugori narx
. - Qimmatbaho va tez - Od'ir va katta hajmdagi
transporti 0 :
buziladigan mahsulotlar uchun mahsulotlar uchun samarasiz
mos

Transport tanlashda yukning xususiyatlari, masofalar, xavfsizlik
talablari va narxni ham hisobga olish zarur. Transport vositalarining har biri
o‘ziga xos afzalliklarga ega bo'lib, ular mahsulotni xavfsiz yetkazib berish,
vagt va xarajatlar jihatidan maksimal foyda Kkeltirishi kerak. Logistik
jarayonlarni to‘gri rejalashtirish mahsulotning o'z vaqtida va talablarga
muvofiq yetkazib berilishini kafolatlaydi.
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Bu jarayonlarda qo‘shimcha ravishda, multimodal va intermodal
transport usullari ham qgo‘llaniladi. Multimodal transport — bu bir nechta
transport vositalaridan foydalanib, mahsulotni yagona shartnoma asosida
yetkazib berish usulidir. Bu usul yukning turli transport vositalariga o'tishi
bilan bog‘liq murakkab operatsiyalarni soddalashtirish imkonini beradi.
Intermodal transport esa har bir transport turi uchun alohida shartnomalar
orqali tashishni ifodalaydi. Ushbu usullar eksport operatsiyalarini yanada
samarali va moslashuvchan qgilish imkonini beradi.

Shu bosqgichda eksport operatsiyalari uchun barcha muhim jihatlar aniq
rejalashtiriladi va zarur shartlar kelishib olinadi. To‘g'ri rejalashtiriigan eksport
jarayonlari korxonalarga xalgaro bozorda samarali ishlashga va
muvaffagiyatga erishishga yordam beradi.
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SHARTNOMA TUZISH

Shartnoma tuzish jarayoni — eksport yoki import faoliyatidagi eng
muhim bosqichlardan biri hisoblanadi. Bu jarayonda tomonlar o‘rtasidagi
majburiyatlar, huquglar va shartlar aniq kelishib olinadi. Har ikki tomon o'z
manfaatlarini himoya qilish uchun barcha shartlarni batafsil ravishda ko‘rib
chigadi. Shartnoma tuzishda mahsulotning turi, sifati, migdori, yetkazib
berish muddati, to‘lov shartlari va boshqga ko‘plab muhim jihatlar kelishiladi
(Namuna 10).

I. Sharthoma shartlari to‘g‘risida kelishuvda birinchi navbatda,
mahsulot yoki xizmat tavsifi ko‘rib chigiladi. Bu tavsif mahsulotning barcha
texnik parametrlari, sifat talablari, qadoglash tartibi va migdorini o'z ichiga
oladi. Ikkinchi muhim jihat — yetkazib berish shartlaridir. Shartnoma
Incoterms qoidalariga asoslanib, mahsulotning gachon va gaysi nuqtada
xaridorning nazoratiga o‘tishini belgilaydi. Bu erda yetkazib berishning
ganday transport vositasi yordamida amalga oshirilishi va transport
xarajatlarini goplash masalalari kelishiladi. Shuningdek, to‘lov shartlari, ya’ni
to‘lov turi (oldindan to‘lov, akkreditiv, bank o'tkazmasi va boshqalar), to‘lov
valyutasi va muddatlari ham batafsil belgilanadi.

ll. Sug'urtalash shartlari ham sharthomada alohida o‘rin tutadi.
Shartnoma mahsulotning transport jarayonida sug‘urtalanishini ta’minlaydi
va qaysi tomon sug‘urtani qoplashga mas'ul bolishi aniq belgilanadi.
Transport vositasi tanlash jarayonida esa suv, quruq, temir yo‘l yoki havo
transporti kabi variantlardan biri tanlanadi. Bu jarayon ham shartnoma
imzolangunga qadar tomonlar o‘rtasida kelishib olinadi va logistika korxonasi
bilan hamkorlik gilinadi.

Bu holatda yuk uchun sug‘urta deklaratsiyasini rasmiylashtirish muhim
ahamiyatga ega. Bu yuk tashish jarayonida yuzaga kelishi mumkin bo‘lgan
xavflarni kamaytirish va moliyaviy yo‘qotishlarning oldini olish uchun zarur.
Sug‘urta deklaratsiyasi yukning himoya qgilinishini ta'minlab, tashish paytida
zarar yetganda yoki yo‘qolish holatlarida zarar qoplab berilishiga kafolat
beradi (Namuna 12).
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lll. Sharthoma rasman imzolanganidan so‘ng, tomonlar o0z
majburiyatlarini bajarishga kirishadi. Har ikki tomon sharthomada keltirilgan
shartlar asosida harakat qilishlari kerak. Shartnoma imzolangandan keyingi
dastlabki gadam — mahsulotni eksport qilish uchun tayyorlash jarayonidir.
Mahsulotlar sifat va miqdor bo‘yicha xalqaro talablar asosida tekshiriladi va
yetkazib berish jarayoniga tayyorlanadi. Sifat nazorati mahsulotning eksport
shartlariga mos kelishini ta’minlaydi, shundan so‘ng mahsulotlar gadoglanadi
va kerakli markalar bilan ta’minlanadi.

Sifat va miqdor bo‘yicha tekshirish jarayonida, mahsulotlarning xalgaro
standartlarga muvofigligini ta'minlash uchun neytral laboratoriyalar va
operatorlar jalb qilinishi mumkin. O‘zbekistonda bunday tekshiruvlarni
amalga oshirishda keng tanilgan va ishonchli tashkilotlardan biri bu SGS
(Société Geénérale de Surveillance) kompaniyasi hisoblanadi. SGS mustaqil
sifat va migdor nazorati bo‘yicha xizmatlar ko‘rsatib, mahsulotlarning xalgaro
talablar asosida tekshirilishini ta’minlaydi. Bu, aynigsa, eksport jarayonida
muhim ahamiyatga ega bo'lib, SGS kabi neytral tashkilotlarning tekshiruvlari
mahsulotlarning sifati va miqdoriga kafolat beradi.

IV. Keyingi bosqichda, bojxona hujjatlari tayyorlanadi. Bojxona
hujjatlari eksport jarayonining muhim qismi hisoblanadi, chunki ular
mahsulotning qonuniy ravishda boshga davlatga olib chiqgilishiga imkon
beradi. Bu jarayonda yuk bojxona deklaratsiyasi (Namuna 6), tijorat inoysi
(Namuna 11), kelib chigish sertifikati (Namuna 2), fitosanitariya sertifikati
(Namuna 8), transport hujjatlari (Namuna 7 va 3), gadoglash varagasi
(Namuna 13) va bojxona deklaratsiyalari (Namuna 6), yoki boshqa zarur
hujjatlar rasmiylashtiriladi. Ushbu hujjatlar bojxona rasmiylashtiruvi uchun
talab qgilinadi va ular to‘g‘ri tayyorlanishi muhim ahamiyatga ega.

V. Sharthoma tuzilganidan keyingi muhim jarayonlardan biri bu to‘lov
va bank operatsiyalaridir. To‘lovlar, odatda, bank orqali amalga oshiriladi, bu
esa tomonlar o‘rtasida moliyaviy xavfsizlikni ta’minlaydi. Bank o‘tkazmalari
xavfsiz va nazorat qilinadigan jarayon bo'lib, tomonlar o‘rtasidagi moliyaviy
majburiyatlar rasmiylashtiriladi. Akkreditiv shaklidagi to‘lovlar esa yanada
xavfsizdir, chunki bu bank kafolati asosida amalga oshiriladi. Akkreditiv orqali
to‘lov mahsulot yetkazib berilganda to‘liq amalga oshiriladi, bu esa har ikki
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tomon uchun ham qulay hisoblanadi. Shuningdek, mahsulotlar konsignatsiya
asosida sotilishi ham mumkin, bu holda mahsulotlar oldindan to‘lovsiz
eksport qilinadi va fagat sotilganidan keyin haq to‘lanadi.

Shu tarzda shartnoma tuzish jarayoni eksport va import faoliyatining
asosiy qismi bo'lib, tomonlar o'rtasidagi kelishuvlar asosida xavfsiz va
samarali savdo jarayonini ta'minlaydi. Barcha jarayonlar aniq va tartib bilan
amalga oshirilsa, har ikki tomon ham o'z manfaatlarini himoya qiladi va
muvaffagiyatli tijorat olib boradi.

TO’LOV SHARTLARI

Moliyaviy jarayonlar eksport va import faoliyatining muhim qismini
tashkil etadi. O‘zbekistonda to‘lov tizimlari turli shakllarda amalga oshiriladi,
har bir usulning o'ziga xos afzalliklari va kamchiliklari mavjud. Quyida eng
ko'p uchraydigan to‘lov shakllari — 100% oldindan to‘lov, konsignatsiya va
akkreditiv usullari hagida batafsil toxtalib o‘tamiz va ularning afzallik va
kamchiliklarini taggoslaymiz.

A.100% oldindan to‘lov:

100% oldindan to‘lov eksport sharthomalarida keng qo‘llaniladigan
usullardan biridir. Bu usulda xaridor mahsulotni oldindan to‘lig to‘lovni
amalga oshirgandan keyingina mahsulot eksport qilinadi. Ushbu usul eksport
giluvchi uchun juda xavfsiz, lekin xaridor uchun riskli hisoblanadi, chunki
mahsulotni olmasdan oldin to‘lovni amalga oshirishi kerak.

Importyor Banki Eksportyor Banki Bojxona

Eksportyor Importyor
1. To'lov shartnomasi kelishiladi

2.100% oldindan to'lov amalga oshiriladi

A\ J

3. Pul o'tkaziladi
4. To'lov gqabul gilindi

5. Mahsulot jo'natishga tayyorlanadi

v

6. Ruxsat beriladi

7. Mahsulot yetkaziladi

v

Importyor Banki Eksportyor Banki Bojxona

Eksportyor Importyor
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Afzalliklari

Eksport qiluvchi uchun to‘lig moliyaviy
xavfsizlikni ta’minlaydi.

Eksport qiluvchi likvidlikni ta’minlaydi,
ya'ni to‘lovdan oldin daromad oladi.

Mahsulotni yetkazishdan oldin to‘lov
amalga oshiriladi.

B. Konsignatsiya:

Kamchiliklari

Xaridor uchun katta risk bor, chunki
mahsulot yetkazilgunga qadar to‘liq
to‘lov amalga oshiriladi.

Yangi hamkorlik uchun ishonch
masalasi giyinlashadi, mahsulot
sifatiga kafolat yo'q.

Xaridorlar katta buyurtmalarni
oldindan to‘lashga moyil bo‘lmasliklari
mumeKkin.

Konsignatsiya — mahsulotlarni to‘lovsiz yetkazib berish usuli bo‘lib,
mahsulot fagat sotilgandan keyin haq to‘lanadi. Bu to‘lov usuli xaridor uchun
qulay bo‘lsa-da, eksport qgiluvchi uchun moliyaviy xavf-xatarlarga ega.
Konsignatsiyada mahsulotlar oldindan yetkaziladi, ammo to‘lov mahsulotlar
sotilgandan keyingina amalga oshiriladi'.

Konsignatsiya muddatlari:

O‘zbekistonda konsignatsiya asosida

mahsulotlar yetkazilgandan so‘ng to‘lovlar odatda 60 kundan 180 kungacha
davom etuvchi muddatda amalga oshiriladi. Bu vaqt oralig‘ida xaridor
mahsulotlarni sotish imkoniyatiga ega bo‘ladi va sotilgandan keyin eksport

giluvchiga to‘lovni amalga oshiradi.

Importyor Banki

Eksportyor Importyor

Eksportyor Banki Bojxona

1. Mahsulot bojxona ruxsatidan o'tkaziladi

2. Mahsulot yetkaziladi
konsignatsiya asosida

>
>

3. Mahsulotni sotadi

e

4. To'lovni amalga oshiradi

5. Pul o'tkaziladi
6. To'lov qabul gilindi
Importyor Banki Eksportyor Banki

Eksportyor Importyor
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Afzalliklari Kamchiliklari

Eksport qiluvchi uchun katta moliyaviy
Xaridor mahsulotni oldindan to‘lovsiz  xavf tug‘diradi, chunki mahsulotlar

olishi mumkin. sotilgandan keyin to‘lov amalga
oshiriladi.

Bozorda mahsulotni sinov tariqasida Mahsulot sotilmagan taqdirda, eksport

sotish imkoniyatini beradi. qgiluvchi yo‘qotishlarga duch keladi.
Moliyaviy likvidlikni kamaytiradi,

Yangi bozorlarga kirishda xaridorlar chunki eksport giluvchi o'z xarajatlarini

uchun risk minimal bo‘ladi. goplashda qiyinchiliklarga duch kelishi
mumkin.

C.Akkreditiv (L/C):

Akkreditiv (Letter of Credit) bank kafolati asosida amalga oshiriladigan
to‘lov shakli bo'lib, eksport va import jarayonlarida xavfsizlikni ta’minlaydi.
Akkreditivda xaridorning banki eksport giluvchining bankiga to‘lovni mahsulot
yetkazib berilgandan keyin amalga oshiradi. Bu usul ikkala tomon uchun
ham katta xavfsizlikni ta’'minlaydi, lekin u murakkab va vaqt talab qiluvchi
jarayon hisoblanadi'.

Importyor Banki Eksportyor Banki Bojxona

Ekspaortyor Importyor
1. Akkreditiv ochish se'rovi (L/C)

v

2. Akkreditiv ochildi va kafolat berildi

....................................................... ’
3. Mahsulot jo'natishga tayyorlanadi
4. Ruxsat beriladi
fsm s smeemmmsemea i emsssmsems s msamssssmsssemssemsEssmssamESssEsssemEssSsEEsSsESEsSssSssssmEsSSsSEsessSEssssSsssassssmssssssssSsssssssasssssssssssssssssssssssssssssssss
5. Hujjatlar taqdim etiladi
6. Hujjatlar tekshirildi
R e TR
7. Akkreditiv shartlari bajarildi
‘ _________________________________________________
8. To'lov o'tkazildi

,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,, >

9. To'lov gabul gilindi
B T et e LT

Importyor Banki Eksportyor Banki Bojxona
Eksportyor Importyor
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Afzalliklari Kamchiliklari

Eksport qiluvchi uchun katta moliyaviy
Xaridor mahsulotni oldindan to‘lovsiz  xavf tug‘diradi, chunki mahsulotlar

olishi mumkin. sotilgandan keyin to‘lov amalga
oshiriladi.

Bozorda mahsulotni sinov tariqasida Mahsulot sotilmagan taqdirda, eksport

sotish imkoniyatini beradi. qgiluvchi yo‘qotishlarga duch keladi.
Moliyaviy likvidlikni kamaytiradi,

Yangi bozorlarga kirishda xaridorlar chunki eksport giluvchi o'z xarajatlarini

uchun risk minimal bo‘ladi. goplashda qiyinchiliklarga duch kelishi
mumkin.

Akkreditiv turlari

Akkreditivlar  O‘zbekistonda xalgaro savdo faoliyatida keng
go'llaniladi. Quyida akkreditivlarning turli turlari hagida ma’lumot keltirilgan:

1. Qaytariladigan akkreditiv — Bu turdagi akkreditivni bank
istalgan vaqtda eksport giluvchi bilan maslahatlashmasdan o‘zgartirishi yoki
bekor gilishi mumkin. Biroq, bu usul kam qo'llaniladi, chunki eksport giluvchi
uchun xavf katta.

2. Qaytarib bo‘Imaydigan akkreditiv — Bir marta berilgandan
so‘ng, bu akkreditivni fagat tomonlarning kelishuvi bilan o‘zgartirish yoki
bekor qgilish mumkin. Eksport giluvchilar uchun eng xavfsiz akkreditiv turi
hisoblanadi, chunki to‘lov bank tomonidan kafolatlanadi.

3. Tagsimlangan akkreditiv — Bu akkreditiv bir necha gismga
bo'linib, mahsulot yetkazib berilganida to‘lov bosgichma-bosgich amalga
oshiriladi. Katta hajmdagi mahsulotlar uchun qulay usul.

4. Ko‘chiriladigan akkreditiv. — Eksport qiluvchi ushbu
akkreditivning ma’lum gismini uchinchi tomonlarga ko‘chirish huquqgiga ega.
Asosan vositachi eksport giluvchilar uchun mos.

5. Zaxira akkreditivi — Bu turdagi akkreditiv shartnoma
bajarilmagan taqdirda to‘lovni kafolatlaydi. U sharthomaviy majburiyatlar
buzilganida qo‘llaniladi.
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D.Bank Kafolati:

Bank kafolati xalqgaro savdoda keng qo'llaniladigan moliyaviy
vositalardan biri bo'lib, u tomonlar o‘rtasidagi savdo shartnomasiga
asoslanadi va bu kafolat bank tomonidan beriladi. Bank kafolati — bankning
uchinchi tomon (bank mijozining) majburiyatlarini bajarishiga kafolat
berishidir. Ya'ni, agar xaridor o'z majburiyatlarini bajarmasa yoki to‘lovni
amalga oshirmasa, bank uning o‘rniga tolovni amalga oshiradi. Bu
mexanizm ko‘pincha katta hajmdagi shartnomalarda va yuqori riskli savdo
operatsiyalarida qo‘llaniladi, chunki u savdo jarayonida har ikki tomonning
moliyaviy xavfsizligini ta’minlaydi.

Importyor Banki Eksportyor Banki

Eksportyor Importyor
1. Bank kafolati so'rovi

v

2. Kafolat berildi

3. Mahsulot yetkazib beriladi

v

4, Kafolat tekshiriladi

5. To'lov amalga oshiriladi

v

6. Pul o'tkaziladi

Importyor Banki Eksportyor Banki

Eksportyor Importyor

Bank Kafolatining Turlari:

1.To‘lov kafolati — Bu kafolat xaridor tomonidan to‘lov amalga
oshiriimagan taqdirda bankning to‘lovni amalga oshirish majburiyatini
ta’minlaydi. Eksport qiluvchi uchun bu to‘lov olish xavfsizligini oshiradi.
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2.Ish bajarish kafolati — Bu kafolat xizmat yoki mahsulot sifatiga yoki
shartnoma bajarilishiga bog'liq. Agar eksport giluvchi sharthoma shartlariga
rioya gilmasa, xaridor bankdan kompensatsiya olish huquqgiga ega.

3. Avans to‘lovi kafolati — Bu kafolat xaridor mahsulot yoki xizmat uchun
oldindan to‘lovni amalga oshirgan tagdirda qgo‘llaniladi. Agar eksport giluvchi
0‘z majburiyatlarini bajarmasa yoki mahsulotni yetkazib bermasa, xaridor
bankdan avansni gaytarib olish imkoniyatiga ega bo‘ladi.

4.Tijorat kafolati — Bu turdagi kafolat eksport qiluvchining sharthnoma
bo'yicha yetkazib berish majburiyatlarini bajarishini ta’minlaydi. Bank,
eksport qiluvchi tomonidan kelib chiggan xatolar yoki shartnoma buzilgan
holatlarda xaridorga kompensatsiya to‘laydi.

Afzalliklari Kamchiliklari
Moliyaviy xavfsizlik: Eksport giluvchi Qo‘shimcha xarajatlar: Bank kafolati
va xaridor uchun moliyaviy xavfsizlikni = xizmatlari uchun komissiya va boshqa
ta’minlaydi, bank majburiyatlarni go‘shimcha to‘lovlar talab qilinadi, bu
goplashga kafolat beradi. esa umumiy xarajatlarni oshiradi.

Ishonchni oshirish: Bankning ishtiroki ~ Murakkab jarayon: Bank kafolatini

savdo jarayonida tomonlar o‘rtasida olish jarayoni ko‘p vaqt talab qilishi va
ishonchni kuchaytiradi va xavflarni ko‘plab hujjatlar bilan bog'liq bo'lishi
kamaytiradi. mumkin.

Risklarni kamaytirish: Xaridor yoki Moliyaviy cheklovlar: Bank kafolati
eksport qgiluvchi o'z majburiyatlarini olish uchun kreditga layoqatlilik va
bajarmagan taqdirda, bank kafolati moliyaviy holat tekshirilib, ba’zi
yo‘gotishlarni qoplaydi. hollarda cheklovlar qo‘yilishi mumkin.

Shartnoma bajarilishining
kafolatlanishi: Sharthoma shartlariga
rioya qilinishini ta’minlaydi, bu xalgaro
savdoda xavfsiz va tartibli jarayonni
yaratadi.

To‘lov majburiyatlari: Bank kafolati
olish uchun bank bilan bo‘ladigan
to‘lov majburiyatlari tomonlar uchun
go‘shimcha yuk yaratishi mumkin.

Xulosa qilib aytganda, xalqaro savdoda qo'llaniladigan barcha to‘lov
usullari — 100% oldindan to‘lov, konsignatsiya, akkreditiv va bank kafolati —
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har birining o‘ziga xos afzalliklari va kamchiliklariga ega bo'lib, tanlangan
usul savdo tomonlarining ishonch darajasi, moliyaviy xavfsizlikka ehtiyoji va
sharthomaning xususiyatlariga qarab belgilanadi. Shu bois, har bir to‘lov
usuli bozor sharoitlariga mos ravishda sinchiklab tanlanishi va tomonlar
o‘rtasida moliyaviy xavflarni optimal boshqarish imkoniyatini berishi lozim.

Har qanday holatda ham eksportyor valyuta hisob ragamiga ega
bo'lishi zarur va zaruriy hujjatlar, jumladan maxsus ragamlar, ya'ni
rekvizitlarni alohida hujjat sifatida importyorga taqdim etishga doimo tayyor
bo'lishi shart. Bu hujjatlar eksport va import jarayonlaridagi to‘lov
operatsiyalarining to‘g’ri va o'z vaqtida amalga oshirilishini ta’'minlash uchun
muhim ahamiyatga ega (Namuna 5).

INCOTERMS

Incoterms xalqaro savdoda qo‘llaniladigan savdo shartlari to‘plami
bo'lib, ular eksport va import jarayonlarida sotuvchi va xaridor o‘rtasidagi
majburiyatlar, xarajatlar va tavakkalliklarni aniglashda muhim rol o‘ynaydi. Bu
atamalarni Xalgaro Savdo Palatasi (International Chamber of Commerce —
ICC) belgilaydi va ular sotuvchi va xaridor o‘rtasida aniq kelishuvga
erishishga yordam beradi. Incoterms savdo shartnomalarida yukni yetkazib
berish jarayonidagi xarajatlar va mas'uliyatlarni to‘g‘ri tagsimlashni
ta'minlaydi®.

Incoterms shartlari quyidagi asosiy masalalarni tartibga soladi:

1.Mas'uliyat: Sotuvchi va xaridorning yukni yetkazib berish jarayonidagi
vazifalari, masalan, mahsulotni ganday transport vositasi bilan yetkazilishi,
bojxona rasmiylashtiruvi uchun kim mas'ul ekanligi, yukning xavfsizligini kim
ta'minlashi kabi masalalar.

2. Xarajatlar: Yukni yetkazib berish bilan bog‘liq barcha xarajatlar kim
tomonidan qoplanishi kerakligini aniglaydi. Bu transport, sug‘urta, bojxona
to‘lovlari kabi xarajatlarni o'z ichiga oladi.

3. Xavflar: Yuk tashish jarayonida yukning zarar ko'rishi yoki yo‘qolishi
kabi risklar qachon va kimga o'tishini belgilaydi. Bu shartlar savdo
tomonlarining o‘zaro tavakkalchiliklarini boshqarishda yordam beradi.
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Incoterms shartlari ikki asosiy toifaga bo‘linadi:
I. Har ganday transport vositasi uchun qo‘llaniladigan shartlar:

EXW (Ex Works) — Sotuvchi mahsulotni o'z zavodida yoki korxonasida
topshiradi, barcha transport xarajatlari va xavf xaridorga o‘tadi.

FCA (Free Carrier) — Sotuvchi mahsulotni xaridor tanlagan tashuvchiga
topshiradi, shu vaqtdan boshlab xavflar xaridorga o‘tadi.

CPT (Carriage Paid To) — Sotuvchi belgilangan manzilgacha transport
xarajatlarini goplaydi, ammo tavakkal mahsulot tashuvchiga topshirilgandan
keyin xaridorga o'tadi.

CIP (Carriage and Insurance Paid To) — CPT shartlariga o’xshash, lekin
sotuvchi transport jarayonida sug‘urta xarajatlarini ham o'z zimmasiga oladi.

DAP (Delivered at Place) — Sotuvchi mahsulotni xaridor belgilagan
joyga yetkazadi, bojxona rasmiylashtiruvi xaridor tomonidan amalga
oshiriladi.

DAT (Delivered at Terminal) — Sotuvchi mahsulotni belgilangan
terminalga yetkazadi, shu vaqtdan boshlab tavakkal va xarajatlar xaridorga
o'tadi. Bunda transport xarajatlari sotuvchi tomonidan qoplanadi, lekin
bojxona rasmiylashtiruvi va soliq to‘lovlari xaridor zimmasida bo‘ladi.

DDP (Delivered Duty Paid) — Sotuvchi barcha xarajatlar va bojxona
rasmiylashtiruvini to‘liq goplaydi va mahsulotni xaridorga yetkazadi.

ll. Dengiz va ichki suv yo‘llari uchun qo‘llaniladigan shartlar:

FAS (Free Alongside Ship) — Sotuvchi mahsulotni kema yoniga
yetkazib beradi, xavflar shu nugtadan boshlab xaridorga o‘tad..

FOB (Free on Board) — Sotuvchi mahsulotni kemaga yuklaydi, shu
vaqtdan boshlab xavflar xaridorga o‘tadi.

CFR (Cost and Freight) — Sotuvchi yukni kemaga yuklaydi va
belgilangan manzil portigacha yetkazish xarajatlarini o'’z zimmasiga oladi,
ammo tavakkal kemaga yuklangandan keyin xaridorga o‘tadi.
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CIF (Cost, Insurance, and Freight) — CFR shartlariga o‘xshash, lekin
sotuvchi transport sug‘urta xarajatlarini ham qoplaydi.

Afzalliklari Kamchiliklari

Aniqglik: Majburiyat va mas'uliyatlar aniq | Bojxona masalalari: Kim mas'ul
belgilanadi. ekanligi har doim aniglanmaydi.

Xarajatlar noaniqligi: Soliq va
bojxona to‘lovlari bo'yicha
noanigliklar mavjud.

Risklarni boshqarish: Xavflar gachon va
kimga o'tishi aniglanadi.

Xalqaro qo‘llanilishi: Har ganday To'lig himoya emas: Ba'zan
davlatda qo'llanilishi mumkin. go‘shimcha hujjatlar talab qgilinadi.

YANGI BOZORLAR:

O‘zbekistonning eksport bozorini diversifikatsiya qilish va yangi
potensial bozorlar topish mamlakat igtisodiyotini rivojlantirish uchun muhim
hisoblanadi. Yangi bozorlar bilan hamkorlikni kengaytirish O‘zbekistonning
global savdo tarmog‘ida o'z o‘rnini mustahkamlash va igtisodiy imkoniyatlarni
yanada kengaytirishga yordam beradi.

Potensial Bozorlar: Yaponiya, AQSh, Vyetnam, Bangladesh,
Indoneziya, Yevropa Ittifoqi va ba'zi mahsulotlar bo‘yicha Xitoy ham
O‘zbekiston uchun yangi potensial eksport bozorlaridan biri hisoblanadi.
Ushbu davlatlar bilan savdo aloqalarini kuchaytirish nafagat mamlakat uchun
muhim, balki kichik va o‘rta biznes subyektlari uchun ham katta foyda
keltirishi  mumkin. Aynigsa, mosh, quritigan mevalar, to‘gimachilik
mahsulotlari va agrar mahsulotlar eksportida katta talab mavjud.

Mosh va boshqa dukkakli mahsulotlari; Mosh va boshqga dukkakili
mahsulotlar dunyo bo‘ylab, xususan, Xitoy, AQSh va Yaponiyada sog‘lom
ovqatlanish tendensiyasiga mos ravishda yuqgori baholanmoqda.
O‘zbekistonda yetishtiriladigan ushbu mahsulotlar kichik va o‘rta fermerlar
tomonidan eksport qilinishi orqali yangi bozorlar bilan muvaffaqiyatli
hamkorlik qilish imkoniyatini yaratadi. Indoneziya va Bangladesh kabi
mamlakatlarda ham mosh va boshqa dukkakli mahsulotlarga talab oshib
bormoqgda, bu esa agro mahsulot ishlab chigaruvchilari uchun katta
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imkoniyatdir. Ushbu mahsulotlarning savdosida bir qator nufuzli
konferensiyalar, tadbirlar va platformalar, masalan, Global Pulse
Confederation va Grain and Feed Trade Association, yangi mijozlarni jalb
gilishda muhim o’ringa ega.

Aynigsa, Xitoy hozirda O'zbekiston uchun ushbu yo’nalishda eng yirik
bozorlaridan biri sifatida shakllanmogda. Ammo, Xitoyga eksport gilinadigan
mosh va boshqga dukkakli mahsulotlar Xitoyning fitosanitariya va ozig-ovqat
xavfsizligi talablariga to‘liq javob berishi lozim. Eksport fagat Xitoy
fitosanitariya xizmati reyestriga kiritilgan korxonalarga ruxsat etiladi. Ushbu
ro‘yxatga kirish uchun korxona o‘zida gadoqglash sexi, kalibrlash uskunalari,
alohida saglash ombori va laboratoriyaga ega bo'lishi kerak. Mosh va
boshga dukkakli mahsulotlar xom ashyosi Xitoy tomonidan karantin
e'tiborida bo‘lgan zararkunandalardan xoli hududlardan olinishi va
zararsizlantiriigan holda eksport qilinishi kerak. Mahsulot quyidagi
zararkunandalardan xoli bo‘lishi shart: Calosobruchus maculatus F,
Trogoderma granarium Ev, Tomato spotted wilt orthotospovirus, Verticillium
dahliae Klebahn, Sorghum halepense va Aegilops cylindrica. Fitonitariya
sertifikatiga quyidagi qo‘shimcha deklaratsiya Kkiritilishi zarur: "2017 vyil
Shanxayda imzolangan Ofzbekistonning mosh va boshga dukkakli
mahsulotlari Xitoy fitosanitariya talablariga mos."

Quiritilgan Mevalar va Yong‘oglar: Quritiigan mevalar va yong‘oqlar,
jumladan, mayiz, o'rik, bodom kabi mahsulotlar dunyoning rivojlangan
mamlakatlari, xususan Yevropa lttifoqi, AQSh va Yaponiyada katta talabga
ega. Ushbu mahsulotlar tabiiyligi va yugori ozugaviy giymati tufayli sog‘lom
ovqatlanish tarafdorlari orasida keng targalgan. Kichik va o‘rta ishlab
chigaruvchilar bu mahsulotlarni eksport qilish orqali oz faoliyat doirasini
kengaytirib, xalqaro bozorlarda o'z o‘rnini mustahkamlashlari mumkin. Shu
bilan birga, eksport gilinayotgan mahsulotlar xalgaro sifat standartlariga mos
bo'lishi, organik sertifikatlar bilan tasdiglangan bo'lishi raqobatbardoshlikni
oshiradi. Organik sertifikatlangan mahsulotlarga xalqaro bozorlar, aynigsa,
sog‘lom turmush tarzini qo‘llab-quvvatlovchi iste’'molchilar orasida katta
ehtiyoj mavjud bo'lib, bu ishlab chigaruvchilar uchun yangi imkoniyatlar
yaratadi.
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Sifatli mahsulot yetkazib berish jarayonida xalgaro bozorlarda
muvaffagiyat qozonish uchun ishlab chigaruvchilar mahsulotni to‘g'ri
saglash, qadoglash, logistika xizmatlaridan samarali foydalanish va ta’minot
zanijirini optimallashtirish kabi muhim jihatlarni hisobga olishlari kerak.
Buning uchun xalgaro savdo ko‘rgazmalari va yarmarkalarda ishtirok etish,
xaridorlar bilan alogalarni mustahkamlash, marketing va brend yaratish
strategiyalarini ishlab chiqish katta ahamiyatga ega. Shu orqali kichik biznes
subyektlari 0z  mahsulotlarini  keng auditoriyaga tanitish  va
raqobatbardoshligini oshirish imkoniga ega bo‘ladilar.

To‘gimachilik Mahsulotlari:  O‘zbekistonning to‘gimachilik sanoati,
aynigsa, paxtadan tayyorlangan kiyim-kechak va matolar xalgaro bozorlarda
katta gizigish uyg‘otmoqda. Bangladesh, Vyetnam, Yevropa va AQSh kabi
mamlakatlarda bu mahsulotlarga talab yuqori, chunki O‘zbekiston paxtasi
o'zining tabiiyligi, sifati va ekologik tozaligi bilan ajralib turadi. Ushbu
mahsulotlarni eksport qilish orgali kichik va o‘rta bizneslar o'z faoliyatlarini
kengaytirishlari, eksport hajmini sezilarli darajada oshirishlari va xalgaro
savdo maydoniga chigishlari mumkin. Paxta mahsulotlariga talabning
oshishi, aynigsa, ekologik mahsulotlar va bargaror moda harakatlariga mos
kelishi bilan bog‘lig bolib, bu tendensiya O‘zbekistondagi ishlab
chigaruvchilarga yangi bozorlarga kirish imkoniyatlarini beradi.

O‘zbekistonning to‘gimachilik mahsulotlarini eksport gilish uchun kichik
va o‘rta korxonalar xalqaro talab va standartlarga muvofiq ishlab chigarish
jarayonlarini tashkil gilishlari lozim. Sifatli mahsulotlar tayyorlash, zamonaviy
dizaynlar va brend yaratish kabi jihatlar raqobatbardoshlikni oshiradi.
Shuningdek, sertifikatlash, xalgaro savdo bitimlari va bojxona tartiblarini
tushunish kichik ishlab chiqaruvchilarga yangi bozorlarda muvaffaqgiyat
gozonish uchun muhim omillar hisoblanadi. Zamonaviy logistika tizimlari va
texnologiyalarini joriy qilish, samarali ta’minot zanjirini shakllantirish esa
mahsulotlarni iste’'molchiga tez va xavfsiz yetkazib berishda muhim rol
o‘ynaydi. Shu tariga, O‘zbekistonning to‘gimachilik sanoati xalqgaro miqyosda
raqobatbardoshligini oshirishi va kichik bizneslarga eksport bozorlarini
kengaytirish imkonini beradi.
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Qishlog Xojaligi Mahsulotlari: Yaponiya, AQSh va Janubi-Sharqiy
Osiyo davlatlarida sog‘lom ovgatlanishga bo‘lgan talab ortib borayotgani
loviya, sabzavotlar va boshga agro mahsulotlarga bo‘lgan gqizigishni
kuchaytirmoqda. Aynigsa, organik va tabiiy ozig-ovqat mahsulotlari bu
bozorlarda katta gadrlanadi, bu esa O‘zbekistonda ishlab chiqarilayotgan
loviya va sabzavotlar uchun yangi eksport imkoniyatlarini yaratmoqda.
Ushbu mahsulotlarga nisbatan xalgaro talabni qondirish kichik va o‘rta ishlab
chiqaruvchilar uchun eksport hajmini oshirish, xalqaro bozorda mustahkam
o‘rin egallash imkonini beradi. O‘zbekistondagi gishlog xo‘jaligi mahsulotlari
o'zining sifati, tabiiyligi va ekologik tozaligi bilan ajralib turadi, bu esa xorijiy
bozorlarda yanada katta gizigish uyg‘otmoqda.

Yangi bozorlar bilan muvaffaqiyatli hamkorlik qilish uchun kichik ishlab
chigaruvchilar xalqaro standartlarga muvofiq ishlab chigarish jarayonlarini
tashkil gilishlari zarur. Bu, aynigsa, mahsulotlarning organik sertifikatlanishi,
sifat nazorati va samarali ta’'minot zanijirini yolga qo'yishni talab qiladi.
Xalgaro savdo ko‘rgazmalari va yarmarkalarda qatnashish, marketing
strategiyalarini ishlab chigish va vyangi mijozlar bilan aloqalarni
mustahkamlash orgali O‘zbekiston ishlab chigaruvchilari global bozorlarni
zabt etishlari mumkin. Shu bilan birga, logistika va eksport jarayonlarini
takomillashtirish, mahsulotlarni to‘g‘ri saglash va qadoqglash xalqaro bozorda
raqobatbardoshlikni oshirishda muhim ahamiyat kasb etad..

Potensial Bozorlarning Xususiyatlari

Yaponiya:  Yuqori  texnologiyaga ega bo‘lgan  Yaponiya,
O‘zbekistonning agrar, paxta, to‘gimachilik, gaz va ozig-ovqgat mahsulotlariga
giziqish bildiradi. Yaponiya bilan hamkorlik texnologiya va mashinasozlik
sohasidagi investitsiyalarni ham jalb qilishga yordam beradi.

AQSh: Dunyoning eng katta iste'mol bozoriga ega AQSh
O‘zbekistonga organik mahsulotlar, meva-sabzavotlar, paxta tolasi va
to‘gimachilik mahsulotlari uchun yangi imkoniyatlar yaratadi. AQSh bozorida
sifatli va ekologik toza mahsulotlarga talab yuqori.

Xitoy: Potensial bozor sifatida Xitoy, O‘zbekistonning qishloq xofjaligi
mahsulotlarini eksport gilishda katta imkoniyatlar yaratadi. Biroq, Xitoyga
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eksport qilinadigan agro mahsulotlar qat'iy karantin va fitosanitariya
talablariga javob berishi lozim. Xitoyning fitosanitariya talablari bo‘yicha
mahsulotlar zararli organizmlar va kasalliklardan xoli bo‘lishi kerak,
shuningdek, mahsulotning to‘g‘ri dezinfektsiya qilinishi talab qilinadi.
Mahsulotlarni eksport qiluvchi korxonalar Xitoy fitosanitariya xizmati
tomonidan tasdiglangan ro‘yxatga Kkiritilishi va mahsulotlar uchun zarur
sertifikatlar, jumladan, fitonitariya sertifikatini olishlari lozim. Shu bilan birga,
karantin e’tiborida bo‘lgan zararkunandalardan xoli hududlardan olinishi
mahsulotning gabul qilinishida muhim omil hisoblanadi.

Vyetnam: Tez rivojlanayotgan Vyetnam O‘zbekistonning to‘gimachilik,
qurilish materiallari va agro mahsulotlariga qizigish bildiradi. Vyetnam bilan
igtisodiy alogalarni kuchaytirish O‘zbekistonning Janubi-Shargiy Osiyo
bozorlariga chiqgish imkoniyatini beradi.

Bangladesh: To'gimachilik sanoatida yetakchi bo‘lgan Bangladesh
O‘zbekistondan paxta va to‘gimachilik mahsulotlarini import qilishi mumekin.
Bu davlat bilan ikki tomonlama savdo hajmini oshirish katta foyda keltiradi.

Indoneziya: Qishlog xofjaligi va sanoat mahsulotlariga katta talab
bolgan Indoneziya bozori O‘zbekistonning paxta, mineral resurslar va
to‘gimachilik mahsulotlari uchun muhim eksport yo‘nalishi bo‘lib, Janubi-
Sharqiy Osiyo bozorlarida o‘rnini mustahkamlashga yordam beradi.

Yevropa lttifoqi (EU): Sifatli mahsulotlarga talabchan bo‘lgan Yevropa
Ittifoqi O‘zbekistondan to‘gimachilik, quritiigan mevalar, yong‘oqglar va gishloq
xo‘jaligi mahsulotlarini import gilishi mumkin. Bu bozorda ekologik toza va
organik mahsulotlarga katta talab bor.
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HUJJAT NAMUNALARI

Namuna 1 — Tijorat Taklifi

KORXONA ELANKASIDA
Tijorat taklifning ragami: XXX
Sana; XOCXO0XXX

Hurmatli [Mijoz nomi],

Biz X00{ kompaniyasi sizga yuqori sifatli 22C< mahsulotini taklif gilishdan mamnunmiz.
Bizning mahsulotimiz xalgaro standartlarga mos ravishda ishlab chigarilgan va sizning
barcha talablaringizni gondira oladi.

Mahsulot hagida ma'lumot:

Mahsulot nomi: 200K

Ishlab chigarilgan joyi: O'zbekiston, Toshkent shahri

Sifat sertifikati: 1S0 9001

Sifat darajasi: Oliy sifat

Qadoqlash: Mahsulot maxsus gadoqglangan va tashishda zararlanishdan himoya
qiluvchi vositalar bilan ta’'minlangan

Yetkazib berish muddati: 15 ish kuni ichida
Eng kam buyurtma migdori; 100 dona

Narxlar:

1 dona narxi: 50 AQSh dollari

100 donadan ortiq buyurtmalar uchun chegirma: 5%

To'lov shartlari: Bank o'tkazmasi yoki akkreditiv orgali oldindan to'lov

Yetkazib berish shariar: FOB (Toshkent), EXW yoki CIF (mijoz talabiga ko'ra)
Qo'shimcha xizmatiar,

Bojxona hujjatiarini rasmiyiashtirishda yordam beramiz

Mahsulotga bepul namunalar (mavjud)

Bog‘lanish:

Agar mahsulotimiz haqida qo'shimcha ma‘lumot kerak bo'lsa yoki buyurtma berishni
xohlasangiz, iltimos, biz bilan boglaning. Sizning talablaringiz va savollaringizga javob
berishdan mamnun bo'lamiz.

Hurmat bilan,

[Ism Familiya]

Savdo bo'limi rahbari

200 Kompaniya

Telefon: +998 90 200 30 XX
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Namuna 2 — Kelib Chiqish Sertifikati
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Namuna 2 — Kelib Chiqish Sertifikati (CT-1 Forma)
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Namuna 3 — Havo Yuk Hujjati
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Namuna 4 — Temir yo'l yuk tashish buyurtmasi

Ne YHOpaBieHHI TPY30BOH
oT 20 T H KOMMep4ecKol padoTsl
AQ «¥30eKHCTOH TeMHpP Hy/LIapH»

IIponry Bac opraHH30BATH NEPEBO3KY B (MecaAN) 20  Toj1a (KOJHYECTBO H
PoOI) BaroHOE HHBEHTAPHOIO ITAPKA ¢ IPY30M (HAHMEHOBAHHE IPy3a) CO CTAHIIII
(Ha3BaHHEe CTAHINHHA) HAZHAYEeHIIeM Ha CTAHIHI (HA3BAHHE CTAHIHH).

OTIIpaBITENb:

Ilony4arens:

HipekTop noonuckL (PHO gHpeKTOpPA KOMIIAHHH)
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Namuna 5 — Bank rekvizitlari

BankoBcKHe PEKBHINTBI KOMIAHNK

Hannmenosanne KoMnannm

IOpuanyecknii aapec KOMIaHUK

HHH

OK2]

Koa nanorommarenvumka HIC

Tea/pase

NLnouTa

Pic Ne

Hansenosanie Ganka

M@0

Banwruwii cuer 8 USD (npn Hasimamn)

Bamworuwiii cuer 8 EURO (npyu nannumm)

Anpec Ganka

SWIFT kou:

baHk - koppecnoHicHT:

CYET - ua npexonary

N oT &__» 20___rona
Jororop Ne 0T« » 20 rojga
Henonmmreas (Mocrasmuk): Tokynareas (3axasuuk):
AO «¥sbexaxenepruian
r. Tamxerr 10007y, [Tapxestcxag-51 Aapec:
plc 20210000200126024001,
8 Mexnar ¢-1 AKUB «Muorexa Gasxn Teaeqou:
M®O 00423, MHH 201037628 g:qmun cutr Ne
Koz no OKIJ1 71200 L -
Tea: Kaut, 230-23-60 Gyxraz. 230-23-52 e e i T
Haumenoranse pador, yemyr émm mxxoc‘rbnm At HAC “,m‘, lc‘; ,mm,m,;@c
3a yenyre lCmminyxa Crasxa Cyyva
Be3s axmaro-
1O Hanora
Cyyva x omtare (nponscso)
M.IL Hoayuna
Ten. aupexrop (OTVKS HOXYDETEIN ILTK YTIATHOMONEINOO DPCICTINIKTIENA)
I’ Gyxranrep

(d.1.0. nozygarens)
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Namuna 6 — Yuk bojxona deklaratsiyasi
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Namuna 7 — CMR yuk xati
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Namuna 8 — Fitosanitariya sertifikati

¥3BEKMCTOH PECNYB/TMKACKH ¥CUMTMKNAP KAPAHTUHU
BA XUMORACW ATEHTIMIMN

= COHIN YK PUTOCAHUTAPUA CEPTUDUKATH

YCuMNMKNED KapauTUHU A3BNAT MHCNEKUMACH

HOPHAKMK EKM XKUCMOHMIT LWAXC HOMK BA MAH3UNM:

cTue:

KapauTvH OCTHAary MaxcynoTnapy HOMH Ba MUKAOPK:

MaxCynoT eTHWTHPUAIAH XKOH:

Yw6y KapanTHH OCTHRArH MaxcynoTnap 2018 #nn 9 HIONQa TAICAMKNAHIAN ANIM TaXPHPRArK "YcHHMAKKNap
KAPANTHHH TYFPHCHAA“ TN YPK-484-con ¥36exucron Pecnybnnkacn Kowywnumnur 6-mognacvra sa Baawpnap
MaxkamacHunur 2018 #nn 29 axsapgark 65-CoOM KapOPHIa acOCaK KaPaHTHH HaZ0PaTHAAN YTKAaZUNAW XaMaa
VCHMNKKNAP KAPAHTHHM OGBEKTNAPHAAH XONH DKAHNHIH AHHKNAHAM.

3apapCH3nanTUpPUIL AAnOnaTHoMacK N2:

bepunrax caHacu:

[asnar MHCNEKTOPH: Bepunrax sakTu:

¥3BEKMCTOH PECNYBNIUKACH YCUMANKNAP KAPAHTUHWN
BA XMMOSICU ATEHTNMIMMN

= COHNN UHKU OUTOCAHMTAPUA CEPTHOMKATH

VCHMNMKNAP KaPaHTUHY A3BNAT MHCNEKUMACH

HOPHAMK EKM KUCMOHMIT WAXC HOMU B3 MAH3UNMK:
cTup:

KapanTvH OCTHaary MaxcynoTnapy HOMH Ba MUKAOPH:

MaxCcynoT eTHWTHPUATAH XKOH:

Yw6y KapanTHH OCTHRArH MaXCynoTnap 2018 #un 9 HIONAA TACAMKNANIAK AKH TaXPHPARArH "YcHMnnKnap
KapanTHHK TYFPHCHaa“ri YPK-484-con Yabexucron Pecnybankacn Kowy 6- a2 sa Baanpnap
Maxkamacunur 2018 Hnn 29 ansapgary 65-COM KAPOPHIa ACOCAH KAPAHTHH HAZ0PATHAAN YTKAZWNAK XaMAa
VCHMNUKNAP KAaPAHTHHK OGBEKTNAPHAAH XOH SKAHAHIH AHHKABHAN,

33papCr3nanTHpPIL 4AaNonaTHoMacK N2:

bBepunran canacu:

[asnaT MHCNEKTOPH: Bepunrax saKTu:
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Namuna 9 — Ekologik sertifikat

roCY AAPCTBEHHbLIN KOMUTET PECNYBJ/INKW Y3BEKUCTAH
MO 3KOJIOTUN U OXPAHE OKPY>XAIOLLIEM CPEAbI
CUCTEMA 3KOJIOTM4YECKOUW CEPTUDUKALLUN

OBLWEeCTBO € OrPAHNYEHHON OTBETCTBEHHOCTLIO «LLeHTp rocyapcrseHHon
IKONOrMYecKon
(HEHMEHOBAHNE H IOPHANYECKHH BADEC OPTANE 110 IKONOM HYELKON CEDTHDHRALMM)

cepTHPUKaAUMK U CTaHAAPTH3AUMK» I, TALUKENHT, FIKKacapanckmMn panou, yn.
W.Pycrasenn 13 A

3KOJIOrMYECKUN CEPTUDUKAT

Japerucrpuposano & NecCy AapCTBeHomM peecrTpe
N oT
PErncTpaunoHHnid HOMED
JlaTa puaasv

Cpox
HacTORIUWMA CEPTUDWKAT YAOCTOBERAET, NTO AONMHHM 00paiom #AeHTUMDHMUNPOBIHHBA 0bbekT
SRONOTMYECKOR cepTrbrkaury seo3 B Pecnybnuky Yibexucran

W ero HopMarusHo-Meroausecxan baia COOTHETLTRYET I[‘,PGOB(H‘AC‘M Cnepy vy HOpMATUBHBIX U
NpaBoBuX aKkTORB

(CDOIHAYEHNE HOPMATHEHE X ROKYMENTOR)

CeepeHdsn 0 nepxartens ceprudimkara

THENMEHOBAHWE W NPHAHIECKHA A00ec)

Tenedon

Darc

JaHHES O NPOBEASHUA 3KONOMMYECKER CepTHDRKALUNA NO ToeBVeMEIM KPUTEPUAM

Mpumevanme: Opran CHCTEMBI NO IKONOTHYECKOW CePTUPUKALNN, BhiaBLUEH
cepTuduxaT, BNnpase aHHYNMPOBaTL cepTuukaT, ecnu nonyyarens
AaHHOro cepruduKara He BuiNoNHACT TPeboBaAHKA Ha COOTBETCTBMHE,
KOTOPLIM OH BbIRAMN.

PykosoauTens

oprasa no

cepruchukaummn

Jxcnepr

(HHHUM AN, PaMUINg)

(MM ann, pamu )
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Namuna 10 — Xalgaro savdo shartnomasi

06pa3eu~nnemnerozronoro«owrpama‘?
Kontpaxr-Ne '€ . ontract 44 °
(Y N
- Koymamnz: « »,: zfompan) « »  registered:
| SAPETHCTPHPOBAHHAL IO AOpecy (heremafter-

: n~na.nuimcu~nueuymoe-"ﬂpo;nen" ‘B-HIe-
i - by

referred: to- as the “SELI.ER) represented-
d“e.

1 :xenmywmero MA OCHOBAIGNY YCTasa, M 000-
AaTeHEHIIENM
| "Tloxynarens"- 5 mme -
| TeREPATEHOTO" ARPEKTOPA, " ALHCTEYIOMIEro- Ha-

OCHOBAMMM YCTABA, NOMMMCANMH HACTOAIMI

"

,,  HMEHyeMOe™ B

| KOHTPAaKT 0 HIRecaegyromeds: |
8 |
: 1. TIpeamerwonTpaxTa¥

- TIponasew 00AsyeTC OITPYSHTS, 3 TIoKynarens:
g - © KYOHTE HA® YCIOBHAX: (QZ.SBCENG YCnoERs-
| NOCTABKM) COFTACHO" Haxorepyc-2000-ToeapsL -
XOTOpEIX* [DOpHEEIeHAa” B
. [Tprnoxerrn: 1- k- HacTommenmy: KoHTpakty,
RACTRNO

- thereof,- for- the- whole- amount-
) aoanapos: CIIIA - 5 cpox:

| HOMEeHETaTypa'

| ABamOIENCA MEOTREILTENOH'
| KOHTPakTa,” Ha- O0my10" CydRMy-
(

: zo- g

T

5 2. Tensmo KoHTpaKTy W 00MAS CTORMOCTD"

Konrpaxra®

¢ 2.1.- Bce- meHE- Ha- TOBapEI' OTOBAPHERIOTCA" B-
. npeanoxennax- Ilpoasna: u 000SHAYAIOTCA' B°
. momnapax- CIUA - Tlpogasen mueeT mpaso-
| MSMEHATH IEHH' NPH' YCIOBHH' ONOBEIEHHA"
' Tloxymartens: 0 mpeJCTOAIMEM: HIMEHeHHH" He-

MeHee gen-3a-J5e HeJenn. |
§22.

< ( ) USD-and- 13- to-

to-the-powex-of-the statunem on the-one- hand,'
and 000~ ereinafter-referred-to-as-
the “BUYER”) represented: by
-General Director, -due-to-the-
statement on the other hand, have concluded the-
Present-Contract--on the following:§

1.-Subject-of-the'contract{
The SELLER 15 to- ship-and-the- BUYER is-to-
buy- products: (hereinafter- referred- to- as- the-
“GOODS") on-terms-delivery-basis (Incoterms-
2000) in‘ accordance: with: the- specification-
given' in- SUPPLEMENT- 21- attached: to- the-
Present Contract  and' constitute  an-integral- part-

( ) USD- wp ol
= B |
—
2.-+Priceand-total'amount-of-the
contract.§
2.1.- All- the- prices- are- specified- in- the-

SELLER's' proposals- and- fixed- in- US- dollars.-
The- SELLER- has- a- right- to- change- prices- in-
case' of informing- the: BUYER" two' weeks-
before these changes ¥

2.2.-The-total-amount-of the-Present-Contract-is-

. KonrpakTa-
(

Konrparra.'§

2.3, Bee' pacxofsL’ BEMIOHAY TAMOACHHMAE,
| TIOCAe MOANMBCARAR - H- AcnoTHeRRA- KorTpakta-
VILIAYMEANOTCA' CTOPONAMH' MA' TEPPHTOPMAX

: CBOHX-CTPan.

3. 'Veaosnamocraskuy

© 3.1.- VCnOBHA MOCTABKH:" OasHCHBIE: VCNOBHA-

| mocTaExm.
32>

) Acmmapos: CIIIA-
| H-OCTaeTcA -HeHsMeHHOH, Aaxe  ecma-Tlpoaasen-
| MIMEHMET' LeMM' ' TeHeNMe CpOKA' ReHcTsMY

Ilocraexa- Topapa: oCYmIeCTEIZETCE

be- firm' and- not subject to' any- alterations- even:
if*the- SELLER -changes- prices- for-the-duration-
of the Present Contract §
2.3.-After-signing-and-fulfillment-of ‘the Present-
Contract- all- the expenses, including- custom-
dues,- are- paid- by- the- parties- on- their- own-
territories ¥

1

|
3. Terms-of-delivery¥
3.1. Delivery-terms: -delivery basis.§
3.2.-GOODS ‘are-delivered in lots-formed in the:
assortment,- based- on- BUYER's- orders- and-
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Namuna 11 - Tijorat Fakturasi (Invoysi)

CUET-DAKTYPA
(oax mrame y MPU Peauayun
KONENNENY Nomped o o o)
" __" 0__roaa
K TODAPUO-OTIPYI0 LM Jokymenvan N
w oo 20__roaa
Tosrasuinx Tloxy =
Axpec: Aagxec:
Hacsmudueaumnonmeh ovep Hachrmdmranoniui nosep
(HHH) moxynareas (HHH)
PorucTpaumoInifl Koy naavexisines PerucTpaumoiiedit o1 AAATSIURKA
HAC HAC S
Axusisaalt nasor, CronmecTy
YRRRAUUBIEMLITE  OCTABKN € YHETOM
Binto: Cren- FIPI PERTIOATIN | AKHHINOIO HANOIE
Eau- s KOMEUMEMY YRAAMBACMOrD
fUn :':::;:: wa | Kaan-f Cron- HLC ”“:'“ nOTPEOHTEMO | NP pean s
(pabor e~ ecro ocTasen s Geroruma, Komeumemy
yeay ',‘ pernn ’HJC AMIEILNOTO neTpeburear
TONAKBA M ra3a Gemamiea,
AmdeaLmOro
Yusa cranka Cysmwma YONAMbA M EA)S
1 2 3 4 s 7 L] 9 10 11
Beero w onvare:
Pyxosomrrens S Doayeonn
(NOJMNCH NORYNATERR MK
Faamnah Gyxraarep YIOAHOMOYCHHOID (IPEACTARNTEAR)

ML (upse Hasieais nevam)

Tonap ornycTa

(DONCE OTBETCTICHNONO
JAela 0T nOCTaBeK)
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Namuna 12 — Sug’urta deklaratsiyasi

RAPITALSLGURTA
Anmmonpoie O eciso
Crpavosas Kowasio

e e Moo Tegn e Socison Peny G ¥l ones ran copua O Ni 0000X o 8 sowalpe 2008 1

JEKJAPALLSA No
x Fenepansuomy rorosopy
CTPAXOBAHNA FPYIOB OT

r. Tamxeser

Crpaxosavean:

Buiroxonpuobperarean:

Hudopmauns o rpye;
“HAHNMEHOBANNE

Mapuipyr nepenoinu:

2) NYHKRT OTMPABICHIIA:

6) nynKT naIHAeHUN:

Feorpagpuueckasn Jona:

ﬁyumu NEPEr Py ION, NCPEBRIONT

Bia rpancnopra:

Hanytenosanie nepesoyunsa:

Bua ynakosxn:

Bamora crpaxosanus:

Obmas Crpaxonan cymma:

C!pnosml CymMma sa
w0 Th, TIOPTAIGIC 3 NN
S TPANORSIN 53 O 1 W

Crpaxonas npevus:

Ppanuna:

Tepuoa crpaxosanun:

Yeaonnn 10crassn

16

Cpox onaari crpaxonoii npemin

17.

Ocobbie yenosma:

Brire samias CIMPIOOGOND 62 ECIHINIE GYOOM NP sooumscs Consecno emamel 936 i 938, paxcoaiexoxs Kodexca PYz

3a Crpaxoswnsa
Auperrop

Tawrenrekoro ropoackoro guanaia

AO «KAPITAL SUG'URTA»

3a Crpaxosarean

Jupexrop
Hanmenosanue Komnanun
OHO




Namuna 13 — Qadoqlash varaqasi

SELLERTIFOIABEL

ar /| dad.

FIAKGHOUHEI 00T % § PACKING LIST %

BUYEH / IIOEYILATER

e BRI (1 3B EB FIPATS AT
faapes npeanprrmsl wmﬂ
(= H e
SHIPPER | I'PY ICHFITIFABITE 1 CONSIGNEE § TPY SO ATER
A naire mpmpmame (e rngeoes: pEay et
Ao A el [FLECT RPN
HHH 8 LiE
el ([EE]
Beox merTo B Spvrre
N ume of praduct / Mumber of packasges | .
e I I Tt e

Kaa TH B/ WA, pade -

Pl vt nmargraimi e, 00 aRmaid g sepns ! W cealicim 1Ba) O mPareialan s valid

s | Director
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TASHAKKUR

Sizga ushbu go‘llanmaga bo‘lgan qizigishingiz va e’tiboringiz uchun
samimiy minnatdorchilik bildiramiz. Ushbu qo‘llanma kichik va o'rta
hajmdagi korxonalarni xalgaro ta’minot zanjirida, xususan, eksport
faoliyatida samarali ishtirok etishlariga ko‘maklashish maqgsadida ishlab
chigilgan. Ushbu modul orgali biz korxonalarga logistika, bojxona
jarayonlari, sertifikatlash, xalgaro standartlarga moslashish hamda
moliyaviy operatsiyalarni samarali boshgarishda yordam berishga
intildik.

Shu bilan birga, eksport hajmining ortishi valyuta tushumlarini
ko‘paytirib, O‘zbekiston igtisodiyotiga ijobiy ta’sir ko‘rsatadi. Biz ushbu
jarayonni qo‘llab-quvvatlab, milliy igtisodiyotning barqaror rivojlanishiga
hissa go‘shishga intilamiz, chunki har bir valyuta tushumi mamlakat
igtisodiy o'sishini ta’minlashda muhim o’ringa ega.

Muallif sifatida sizning barcha savollaringizga javob berishdan
mamnun bo‘laman. Bog‘lanish uchun quyidagi aloga ma'lumotlaridan
foydalanishingiz mumkin:

Muallif: Salixov Sohibxon
Email: sohibxondoc@gmail.com
Telefon: +998 90 990 96 33

Hamkor Tashkilot: Uzsanoatexport
Email: info@use.uz
Websayt: www.use.uz
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MANBALAR:

Ihttps://nrm.uz/contentf?doc=475944 3 realizaciya_tovarov_po_dogovoram_konsignaci

i&products=3_prakticheskaya_buhgalteriya

ii https://lex.uz/docs/1158931

iii https://iccwbo.org/news-publications/icc-rules-guidelines/incoterms-rules-2010/

https://lex.uz/docs/2876352#2879285

https://www.expertiza.uz/uz/

https://karantinhimoya.uz/

https://vetgov.uz/uz/

https://railway.uz/uz/

https://eco.gov.uz/

https://www.bojxona.uz/
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